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Resumen: El emprendimiento informal constituye un fenémeno persistente en nuestra sociedad que in-
fluye en la economia en desarrollo y representa un desafio estructural para los sistemas fiscales y conta-
bles. Este articulo analiza el emprendimiento informal como una respuesta racional y conductual frente
a la estructura tributaria y los niveles de moral fiscal de los agentes econdmicos. Desde una perspecti-
va analitica y documental, se examinan los principales enfoques tedricos y empiricos sobre informalidad
empresarial, presion tributaria y comportamiento fiscal, integrando aportes de la literatura econdmica y
contable. La metodologia empleada corresponde a una revision analitica de fuentes académicas especia-
lizadas, que permite identificar los determinantes fiscales e institucionales que inciden en la decision de
operar en la informalidad. Los resultados evidencian que estructuras tributarias complejas, percepciones de
inequidad fiscal y bajos niveles de confianza institucional influyen significativamente en la expansion del
emprendimiento informal. Se concluye que la informalidad no responde Uinicamente a incentivos econd-

micos, sino también a factores morales, culturales y contables que condicionan el cumplimiento tributario.

Palabras clave: Emprendimiento informal, moral fiscal, estructura tributaria, informalidad econdmica,
cumplimiento tributario.

Abstract: Informal entrepreneurship remains a persistent phenomenon in developing economies
and represents a structural challenge for fiscal and accounting systems. This article analyzes infor-
mal entrepreneurship as a rational and behavioral response to tax structure and tax morale. From an
analytical and documentary perspective, the main theoretical and empirical approaches to business in-
formality, tax pressure, and fiscal behavior are examined, integrating contributions from economic
and accounting literature. The methodology consists of an analytical review of specialized academic sources,
identifying fiscal and institutional determinants influencing the decision to operate informally. Results show
that complex tax structures, perceptions of fiscal inequity, and low institutional trust significantly influence the
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expansion of informal entrepreneurship. It is concluded that informality responds not only to eco-
nomic incentives but also to moral, cultural, and accounting factors conditioning tax compliance.

Keywords: informal entrepreneurship, tax morale, tax structure, economic informality, tax complian-

ce.
1. Introduccion: La Disonancia y su Costo Oculto

La informalidad empresarial constituye uno de los principales problemas estructura-
les de las economias latinoamericanas y de los paises en desarrollo. A pesar de los avan-
ces normativos y tecnologicos en materia tributaria, una proporcion significativa de los em-
prendimientos opera al margen de la legalidad fiscal y contable. Esta situacion debilita la

recaudacion tributaria, distorsiona la competencia y limita el desarrollo econdmico sostenible.

Tradicionalmente, la informalidad ha sido explicada desde un enfoque economico basado
en costos y beneficios, donde los agentes deciden evadir el sistema formal ante cargas tribu-
tarias elevadas. No obstante, investigaciones recientes han incorporado elementos conductua-
les y morales, destacando el papel de la moral fiscal, la percepcion de legitimidad del sistema tri-

butario y la confianza en las instituciones publicas como determinantes clave del cumplimiento.

En este contexto, el presente articulo plantea que el emprendimiento informal no es inicamente una
consecuencia de la presion fiscal, sino una respuesta compleja a la estructura tributaria y a los niveles
de moral fiscal de los contribuyentes. Desde una perspectiva contable y fiscal, se busca comprender

como estos factores interactian en la decision de los emprendedores de permanecer en la informalidad.

2. Marco Teodrico

2.1 Economia informal: medicion, determinantes y consecuencias

La economia informal constituye un fendmeno econdémico ampliamente extendido a nivel mun-
dial, especialmente en paises en desarrollo. El articulo de Elgin & Erturk,( 2019) realiza una revi-
sion integral de la literatura existente con el objetivo de analizar las principales formas de medicion,
los determinantes estructurales y las consecuencias econdmicas y sociales de la informalidad, des-

tacando su relevancia para el disefio de politicas publicas y el crecimiento econdémico sostenible.

La revision aborda, en primer lugar, las metodologias de medicion de la economia informal, sefialan-

do que esta actividad no registrada presenta importantes dificultades para su cuantificacion.
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Se analizan métodos directos, como encuestas a hogares y empresas, asi como enfoques indirectos
basados en indicadores macroecondmicos. Los autores concluyen que la ausencia de una metodologia
unica genera estimaciones heterogéneas del tamafio de la informalidad entre paises.(Godfrey, 2011)

En relacion con los determinantes de la economia informal, la literatura identifica-
da destaca factores institucionales y econdémicos como la elevada presion tributa-
ria, la rigidez del mercado laboral, los costos administrativos y la débil capacidad del
Estado para hacer cumplir las normas. Asimismo, condiciones socioecondmicas como el des-
empleo, la pobreza y los bajos niveles educativos influyen en la expansién del sector informal.

Respecto a las consecuencias de la informalidad, el estudio evidencia impactos ne-
gativos en la recaudacion fiscal, la productividad y el crecimiento econdémico. A ni-
vel social, la informalidad se asocia con precariedad laboral, ausencia de proteccion so-
cial y mayor vulnerabilidad de los trabajadores, lo que profundiza las brechas de desigualdad.

Finalmente, el articulo concluye que, a pesar del avance en el estudio de la economia informal, persis-
ten limitaciones tedricas y empiricas. Se enfatiza la necesidad de perfeccionar los métodos de medicion
y de desarrollar analisis que consideren las particularidades institucionales de cada pais, a fin de for-

mular politicas publicas mas eficaces orientadas a la formalizacion economica.(Elgin & Erturk, 2019)
2.2 Economia informal: definicion y conceptualizacion en el emprendimiento informal

La economia informal es un fendmeno econémico complejo que ha sido ampliamente analizado
en la literatura académica debido a su impacto en el empleo, la produccion y las politicas publicas.
Desde esta perspectiva, el emprendimiento informal se entiende como una forma especifica de par-
ticipacion economica que surge cuando los individuos desarrollan actividades productivas fuera del
marco regulatorio del Estado. El articulo The Informal Economy: Defining and Conceptualizing se-
fala que no existe una definicion Unica y universal de economia informal, lo que dificulta su me-
dicion; sin embargo, en términos generales, esta comprende actividades no registradas ni regula-

das, que operan al margen del sistema tributario, laboral y de seguridad social (Anwar et al., 1996).

Desde un enfoque conceptual, el emprendimiento informal abarca una amplia gama de activida-
des econdmicas, que incluyen trabajadores independientes, microemprendimientos no registra-
dos y pequefias unidades productivas que evitan la formalizacion. Esta diversidad evidencia que

la informalidad no es homogénea, sino que presenta distintos niveles de cumplimiento normativo.
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En este sentido, el emprendimiento informal se ubica dentro de un continuo en-
tre la formalidad y la informalidad, condicionado por los costos, beneficios y percep-

ciones asociados al cumplimiento de las obligaciones tributarias (Anwar et al., 1996)

Asimismo, la literatura destaca que el emprendimiento informal es mas frecuente en paises
en desarrollo, donde los mercados laborales formales son insuficientes para absorber a la po-
blacion econdmicamente activa. En estos contextos, el emprendimiento informal surge como
una alternativa de subsistencia y generacion de ingresos, especialmente para personas con li-
mitado acceso a empleo formal. No obstante, su expansion también refleja decisiones racio-

nales frente a sistemas tributarios complejos o poco accesibles para pequefios emprendedores

La expansion del emprendimiento informal estd estrechamente vinculada a factores estructurales e insti-
tucionales, entre los que destacan la elevada carga tributaria, la complejidad del sistema impositivo, los
altos costos de formalizacion y la debilidad en la fiscalizacion estatal. Estas condiciones generan incen-
tivos para que los emprendedores opten por operar fuera del marco legal como una estrategia para re-

ducir costos y asegurar la sostenibilidad de sus actividades econdmicas (Henrekson & Sanandaji, 2011)

Finalmente, la conceptualizaciéon del emprendimiento informal implica reconocer sus efec-
tos econdmicos y sociales. Si bien permite la generacion de ingresos y empleo, también li-
mita la recaudacion fiscal, afecta la productividad y debilita la moral fiscal colectiva. En este
sentido, el andlisis tedrico plantea el desafio de disefiar politicas publicas que simplifiquen la es-
tructura tributaria, fortalezcan la confianza institucional y promuevan una formalizacién progresi-

va, considerando la realidad y capacidades de los emprendedores informales (Anwar et al., 1996)

2.3 Emprendimiento en la economia informal: relevancia y alcance

El articulo Entrepreneurship in the Informal Economy: Why it Matters analiza el emprendi-
miento desarrollado dentro de la economia informal y resalta su importancia como un feno-
meno estructural presente tanto en economias desarrolladas como en paises en desarrollo. Los
autores sefalan que este tipo de emprendimiento no debe entenderse Unicamente como una acti-
vidad marginal o de subsistencia, sino como una forma dinamica de creacion econdmica que con-
tribuye de manera significativa a la generacion de ingresos y empleo (Bureau & Fendt, 2011)

Desde una perspectiva conceptual, el emprendimiento informal comprende aquellas activida-
des empresariales que operan fuera del marco regulatorio formal, aunque no necesariamen-
te sean ilegales. Estas actividades incluyen microemprendimientos no registrados y unida-
des productivas que, por diversas razones, no cumplen con todas las obligaciones legales y
tributarias. En este sentido, el emprendimiento informal se configura como una respuesta a las limi-
taciones institucionales y regulatorias existentes en los sistemas econdmicos (Bureau & Fendt, 2011)
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Asimismo, el estudio destaca que el emprendimiento informal no debe ser interpretado exclusivamente
como una consecuencia de la pobreza o el desempleo, sino también como una expresion de iniciativa
empresarial, innovacion y adaptacion a contextos econdémicos restrictivos. Muchos emprendedores
informales identifican oportunidades de mercado y desarrollan estrategias similares a las de las em-

presas formales, lo que demuestra su capacidad para generar valor economico en entornos adversos

Desde el enfoque tedrico, los autores proponen que el analisis del emprendimiento informal am-
plia la comprension tradicional del fendémeno emprendedor, al incorporar contextos caracterizados
por alta incertidumbre, escasa regulacion efectiva y barreras de acceso al sistema formal. Este en-
foque permite cuestionar los supuestos clasicos del emprendimiento y enriquecer los modelos teori-

cos existentes, integrando realidades econodmicas frecuentemente excluidas del analisis académico.

Finalmente, el articulo concluye que el emprendimiento informal debe ser considerado en el
disefio de politicas publicas, ya que su presencia refleja la interaccién entre estructura ins-
titucional, regulacion y comportamiento econdémico. Reconocer su importancia permite for-
mular estrategias orientadas a la inclusion econdmica, la formalizacion progresiva y el fortale-
cimiento de la moral fiscal, sin desconocer el papel que cumple el emprendimiento informal en la

sostenibilidad de los medios de vida de amplios sectores de la poblacion (Bureau & Fendt, 2011)

2.4 Emprendimiento informal: motivos y efectos de la crisis economica y la desigualdad

El emprendimiento informal es una forma de actividad econémica que se desarrolla fuera del mar-
co regulatorio del Estado y adquiere mayor relevancia en contextos de crisis econdmica y desigual-
dad social. El articulo The driving motives behind informal entrepreneurship: The effects of eco-
nomic-financial crisis, recession and inequality analiza como los shocks econdmicos y la recesion
influyen en la decision de los individuos de emprender informalmente, especialmente cuando el mer-
cado laboral formal no logra absorber a la poblacion econdmicamente activa (Santos et al., 2021)

Desde una perspectiva tedrica, el emprendimiento informal se configura como una res-
puesta a las restricciones estructurales del empleo formal y a las barreras instituciona-
les existentes. El aumento del desempleo, la precarizaciéon laboral y la reduccién de opor-
tunidades productivas durante periodos de crisis generan incentivos para que los individuos
opten por actividades econdmicas informales como mecanismo de subsistencia, aun cuando
ello implique operar al margen del sistema tributario y de proteccion social (Santos et al., 2021)

Asimismo, el estudio destaca que la desigualdad econdmica acthia como wun fac-
tor determinante en la expansion del emprendimiento informal. La distribuciéon in-
equitativa del ingreso, el acceso limitado al financiamiento formal y las brechas
educativas incrementan la probabilidad de que determinados grupos sociales recurren a la informa-
lidad como alternativa economica, reflejando fallas estructurales del sistema econdmico y social
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Finalmente, los autores concluyen que comprender los motivos que impulsan el emprendi-
miento informal es fundamental para el disefio de politicas publicas efectivas. Si bien es-
tas actividades contribuyen a la generacion de ingresos en contextos adversos, también ge-
neran desafios en términos de recaudacion fiscal, productividad y proteccion social, por lo
que resulta necesario abordar las causas estructurales de la informalidad mediante politi-

cas orientadas a la inclusion econdmica y la reduccion de la desigualdad (Santos et al., 2021)
2.5 Relacion entre el desarrollo financiero y el crecimiento econémico

El desarrollo financiero ha sido ampliamente reconocido en la literatura econdmica como un fac-
tor determinante del crecimiento econdomico de largo plazo. El articulo What matters in the finan-
ce—growth nexus of advanced economies? Evidence from OECD countries sostiene que no solo el
tamafio del sistema financiero es relevante, sino principalmente su estructura. Un sistema financiero
eficiente facilita la asignacion de recursos, reduce las asimetrias de informacion y promueve la inver-

sion productiva, contribuyendo asi a un crecimiento econdmico sostenible.(Rapp & Udoieva, 2018)

Desde un enfoque tedrico, el estudio distingue entre los distintos componentes del siste-
ma financiero, especialmente el crédito bancario y los mercados de capitales. Mientras la li-
teratura tradicional resalta el rol del sistema bancario, los autores argumentan que los merca-
dos bursatiles cumplen una funcién clave en economias avanzadas, ya que permiten financiar

proyectos innovadores y de mayor riesgo, asociados al crecimiento basado en el conocimiento.

El analisis empirico se basa en datos de paises de la OCDE y evidencia que los siste-
mas financieros con mayor peso relativo de los mercados de valores presentan mayo-
res tasas de crecimiento econdmico y menores niveles de riesgo macroecondémico. En con-
traste, el crédito bancario no muestra un efecto significativo sobre el crecimiento, lo que

indica que no todas las formas de desarrollo financiero generan los mismos impactos econémicos.

Finalmente, el estudio concluye que la composicion del sistema financiero influye de manera decisiva en
el desempefio econdmico de los paises desarrollados. Desde un marco teérico, estos hallazgos refuerzan
la idea de que un sistema financiero diversificado y bien estructurado crea condiciones mas favorables

para la inversion, la actividad empresarial y el desarrollo econémico sostenido.(Rapp & Udoieva, 2018)

2.6 Influencia de la estructura tributaria en la cantidad y calidad del emprendimiento

La literatura econdmica reconoce que la estructura tributaria desempefia un papel fundamental en la
configuracion de las decisiones emprendedoras, tanto en términos de la cantidad como de la calidad
de los emprendimientos.
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El articulo Taxation and the Quality and Quantity of Entrepreneurship desarrolla un marco teo-
rico que explica como los impuestos influyen en los incentivos para iniciar actividades empresa-
riales y en la seleccion de proyectos productivos. Segun los autores, los sistemas tributarios que
gravan fuertemente los beneficios empresariales tienden a alterar el comportamiento de los em-
prendedores, incentivando la entrada de un mayor nimero de negocios de baja escala o bajo ries-

go, mientras desincentivan la inversion en emprendimientos innovadores o de alto crecimiento.

Este efecto resulta especialmente relevante para los pequenos emprendedores, quienes enfrentan
mayores restricciones financieras y menor capacidad para absorber la carga fiscal. En este con-
texto, una estructura tributaria compleja o percibida como excesiva puede reducir la rentabi-
lidad esperada de la actividad formal, incentivando a los emprendedores a operar fuera del sis-
tema regulado como una estrategia para preservar ingresos y viabilidad econdmica. Desde esta
perspectiva, la tributaciéon no solo afecta la dindmica emprendedora en el sector formal, sino
que también contribuye indirectamente a la expansion del emprendimiento informal, al modifi-

car los costos y beneficios asociados a la formalizacion empresarial (Asoni & Sanandaji, 2014a)

3. Metodologia
3.1 Tipo de investigacion

La investigacion es de tipo cualitativa, con un alcance descriptivo y analitico, orien-
tada a comprender el emprendimiento informal como wuna respuesta a la estructu-
ra tributaria y a la moral fiscal. Este enfoque permite analizar fendmenos comple-
jos que involucran dimensiones econOmicas, institucionales y conductuales, las cuales

no pueden ser explicadas unicamente mediante métodos cuantitativos (Creswell, 2014).

Asimismo, el estudio se clasifica como investigacion documental, dado que se basa en el
analisis sistematico de literatura académica y documentos técnicos previamente publica-
dos. Este tipo de investigacion resulta adecuado para identificar tendencias, enfoques teo-

ricos y relaciones conceptuales en el campo contable y tributario (Hernandez , 2018).
3.2 Fuentes y técnicas de recoleccion de informacion

Las fuentes de informacién empleadas corresponden a fuentes secundarias, seleccionadas
bajo criterios de calidad académica, pertinencia tematica y actualidad. Estas incluyen articu-
los cientificos publicados en revistas indexadas, libros especializados y reportes de organis-

mos internacionales relacionados con economia informal y tributacion(Rapp & Udoieva, 2018).
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La técnica de recoleccion de informacidn consistio en una revision bibliografica sistematica, realiza-
da mediante la biisqueda de documentos en bases de datos académicas reconocidas. Para ello, se uti-
lizaron palabras clave como emprendimiento informal, estructura tributaria, moral fiscal y cumpli-
miento tributario. Posteriormente, se aplico la técnica de fichaje bibliografico, que permiti6 organizar

y sintetizar los principales aportes tedricos y empiricos de los estudios revisados (Tranfield, 2003)
3.3 Enfoque de analisis

El enfoque de andlisis adoptado es cualitativo—interpretativo, sustentado en la técnica de ana-
lisis de contenido. Este enfoque permitid examinar de manera critica los argumentos, resul-
tados y conclusiones de los estudios analizados, identificando categorias analiticas vincula-

das con la estructura tributaria, la moral fiscal y la informalidad empresarial (Baumol, 2016)

El andlisis se desarrolld6 mediante un proceso de comparacion Yy sintesis interpretati-
va, integrando los hallazgos en un marco analitico coherente desde la perspectiva conta-
ble y fiscal. Este enfoque facilita la comprension de cémo los factores tributarios e institu-

cionales influyen en el comportamiento emprendedor informal(Nadirov & Dehning, 2020)

4. Resultados o Desarrollo

4.1 Influencia de la estructura tributaria en el emprendimiento informal

El andlisis de la literatura evidencia que la estructura tributaria constituye uno de los principales fac-
tores que inciden en la decision de los emprendedores de operar en la informalidad. Sistemas im-
positivos caracterizados por una elevada carga fiscal, multiples tributos y complejos procedimientos
administrativos generan altos costos de cumplimiento, especialmente para los pequefios y media-
nos emprendimientos. Ante este escenario, la informalidad surge como una estrategia racional para

reducir costos y garantizar la sostenibilidad econdémica del negocio (Asoni & Sanandaji, 2014b)

La estructura tributaria influye de manera significativa en la decision de los individuos de empren-
der en la informalidad, especialmente en contextos de crisis economica y desigualdad. Cuando los
sistemas tributarios se caracterizan por cargas impositivas elevadas, complejidad normativa y al-
tos costos de cumplimiento, los emprendedores —particularmente los de menor escala— perciben
la formalizacién como un obstaculo para la sostenibilidad de sus actividades. En este contexto, el
emprendimiento informal surge como una respuesta racional frente a la falta de oportunidades en
el empleo formal y a las barreras institucionales que limitan el acceso a beneficios fiscales y finan-
cieros. Asimismo, la desigualdad econdomica y la debilidad institucional refuerzan esta conduc-
ta, evidenciando que la informalidad no solo responde a la necesidad de subsistencia, sino tam-

bién a incentivos estructurales generados por el propio sistema tributario (Santos et al., 2021)
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4.2 Moral fiscal y comportamiento del emprendedor

La moral fiscal se configura como un elemento determinante en la conducta tributaria de los em-
prendedores. Esta se define como la disposicion ética y psicoldgica del contribuyente para cumplir
voluntariamente con sus obligaciones fiscales. Los estudios revisados indican que la moral fiscal
esta estrechamente relacionada con el nivel de confianza en las instituciones publicas, la percepcion

de transparencia gubernamental y la eficiencia en el uso de los recursos publicos (Baumol, 2016)

El emprendimiento no solo como la creacion de nuevas empresas o actividades econdmicas, sino como un
procesoenel queladimension éticajuegaunrol fundamental. Estainvestigacion sostiene que el estudiodel
emprendimiento ha evolucionado hasta incorporar no solo las motivaciones y capacidades de los empren-
dedores, sino también como los valores, las decisiones morales y las normas éticas influyen en la conducta

emprendedora, latomadedecisionesylaresponsabilidadsocialdelosnuevosnegocios.(Harrisetal.,2009)

4.3 . Interaccion entre estructura tributaria y moral fiscal

Los resultados permiten identificar una interaccion significativa entre la estructura tributaria y la moral
fiscal en la explicacion del emprendimiento informal. Una estructura tributaria compleja y percibida
como injusta afecta negativamente la moral fiscal, reduciendo el cumplimiento voluntario y fortale-
ciendo la informalidad. A su vez, bajos niveles de moral fiscal intensifican los efectos negativos de una

carga tributaria elevada, generando un circulo vicioso que perpetiia la economia informal (Farazi, 2014)

Este enfoque integrado permite comprender que la informalidad no es Unicamen-
te una respuesta econdmica, sino también un fenémeno institucional y cultural que re-

fleja la relacion entre el Estado y los emprendedores.(Henrekson & Sanandaji, 2011)
4.4 Implicancias contables y financieras de la informalidad

Desde una perspectiva contable y financiera, el emprendimiento informal limita significativamen-
te la adopcion de practicas contables formales. La ausencia de registros contables confiables difi-
culta la evaluacion de la rentabilidad real, el control financiero y la toma de decisiones estratégi-
cas. Asimismo, la informalidad restringe el acceso a financiamiento formal, incrementando la

dependencia de fuentes informales de crédito y limitando el crecimiento empresarial (Farazi, 2014)

Estas limitaciones refuerzan la permanencia de los emprendimientos en la informalidad, al

impedir su integracion plena en el sistema econdmico formal y reducir su competitividad.
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4.5 Lineamientos para la reduccion del emprendimiento informal

Finalmente, el analisis sugiere que la reduccion del emprendimiento informal requiere un enfoque in-
tegral que combine reformas estructurales y estrategias institucionales. La simplificacion del sistema
tributario, la reduccion de costos de cumplimiento y el fortalecimiento de la transparencia fiscal pueden
contribuir a mejorar la moral fiscal y fomentar el transito hacia la formalidad. Asimismo, la promocion
de una cultura tributaria basada en la confianza y la equidad resulta fundamental para fortalecer el cum-

plimiento voluntario y el desarrollo sostenible del emprendimiento formal (Rapp & Udoieva, 2018)
5. Discusion

Los resultados obtenidos permiten profundizar en la comprension del emprendimiento informal como un
fenémeno estructural que trasciende la simple evasion tributaria. La evidencia analizada confirma que la
informalidad empresarial se configura como una respuesta racional frente a sistemas tributarios caracte-
rizados por elevados costos de cumplimiento, complejidad normativa y una percepcion generalizada de
inequidad fiscal. Este hallazgo es consistente con los planteamientos de (Djankov, 2010), quienes sos-

tienen que un entorno tributario oneroso desalienta la formalizacion y limita la iniciativa empresarial.

Asimismo,ladiscusionrevelaquelamoralfiscalactiacomounfactormediadorentrelaestructuratributaria
yelcomportamientodelemprendedor. Encontextosdondelaconfianzaenlasinstitucionespublicasesdébil,
el cumplimiento tributario deja de estar motivado por un compromiso ético y se convierte en una decision
instrumental basada en costos y beneficios percibidos. Esta situacion coincide con los enfoques conduc-

tuales que destacan larelevanciade factores psicologicos y sociales en el cumplimiento fiscal (Frey, 2007)

Desde una perspectiva institucional, los resultados sugieren que la informalidad no sur-
ge uUnicamente por la existencia de incentivos econdmicos, sino también por la falta de legi-
timidad del sistema tributario. Cuando los emprendedores perciben que los recursos fisca-
les no se traducen en bienes y servicios publicos de calidad, se debilita la reciprocidad fiscal,

afectando negativamente la moral tributaria y reforzando conductas informales (Williams, 2007)

=0y
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Enelémbito contable, ladiscusion pone de manifiesto que lainformalidad limita el desarrollo de siste-
mas de informacion financiera confiables. La ausencia de registros contables formales impide la ade-
cuadamedicionde larentabilidad empresarial, afectalaplanificacion financierayrestringeelaccesoa
fuentes formales de financiamiento. Este escenario refuerza la exclusion econdmica de los emprendi-

mientosinformalesyreducesupotencialdecrecimientoysostenibilidad(Bu& Cuervo-Cazurra,2019).

Finalmente, la discusion evidencia que las politicas publicas centradas exclusivamente en meca-
nismos coercitivos resultan insuficientes para reducir la informalidad. Sin una estrategia integral
que combine simplificacion tributaria, fortalecimiento institucional y promociéon de la cultura

tributaria, los incentivos para la formalizacion continuan siendo limitados.(Fazio et al., 2020)
6. Conclusiones

El presente estudio concluye que el emprendimiento informal debe ser entendido como
una respuesta estructural a la interaccion entre la estructura tributaria y la moral fis-
cal, y no Unicamente como una manifestacion de incumplimiento deliberado. La eviden-
cia analizada demuestra que sistemas tributarios complejos, costosos y percibidos como

inequitativos generan barreras significativas para la formalizacion de los pequefios emprendimientos.

Asimismo, seconcluyequelamoralfiscal constituye undeterminante clave del comportamiento tributario.
Bajosniveles de confianza en las instituciones publicas, percepciones de corrupcion y una débil rendicion

de cuentas erosionan el cumplimiento voluntario y legitiman socialmente la informalidad empresarial.

Desde el enfoque contable y financiero, el estudio evidencia que la informalidad limita la adop-
cion de practicas contables formales, afectando la medicion de la rentabilidad, la transparen-
cia financiera y la toma de decisiones empresariales. Esta situacion restringe el acceso al siste-

ma financiero formal y perpetiia la vulnerabilidad econémica de los emprendimientos informales.

En términos de politica plblica, se concluye que la reduccion del emprendimiento informal requiere
un enfoque integral que articule reformas en la estructura tributaria, estrategias de fortalecimiento de
la moral fiscal y mecanismos de acompafiamiento contable y financiero para los emprendedores. La
simplificacion de los regimenes tributarios, la reduccion de costos de cumplimiento y la mejora de la

confianza institucional pueden contribuir significativamente a fomentar la formalizacién empresarial.
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Finalmente, el estudio aporta al campo contable-tributario al integrar dimensiones econo-
micas, institucionales y conductuales en el andlisis del emprendimiento informal, cons-
tituyéndose en un referente para futuras investigaciones que busquen profundizar en los

mecanismos que vinculan la tributacion, la moral fiscal y la rentabilidad empresarial.
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